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Breve Descri¢cao do Projeto

O projeto “Anteros4Export”, promovido pela Anteros, tem como propdsito fomentar a aposta
da empresa na diversificagdo e consolidacdo da sua presenca a nivel internacional, assente na
exploracao do potencial inovador e exportavel de uma solucdo integrada de componentes pré-
fabricadas, parte integrante de imdveis.

Assim, o projeto Anteros4Export surge no sentido de acelerar, alavancar e consolidar a
estratégia de internacionalizacdo da Anteros, firmada na diversificacdo do seu negdcio e na
consequente fabricacdo e comercializagdo de componentes pré-fabricadas, parte integrante de
imodveis (casas-de-banho e cozinhas modulares). De igual forma, o presente projeto surge
claramente alinhado com a estratégia de crescimento e de expansdo geografica da empresa,
permitindo a Antero reforgar o seu posicionamento na cadeia de valor do setor da construcdo
civil completando os seus servigos atuais com a produg¢do e comercializagdo de componentes
pré-fabricados metadlicos, a incorporar nos edificios em construcdo. Para o efeito, o projeto
prevé um conjunto de investimentos que permitirdo a empresa fortalecer e acelerar o seu
processo de internacionalizagdo por via da exportagao direta para mercados estratégicos, como
Angola, Mocambique, Francga, Espanha e Alemanha.

Especificamente, e durante 24 meses, o projeto permitird a empresa participar, na qualidade de
expositor, em certames internacionais de referéncia para o setor da construgao civil, realizar
viagens de prospecao — para visita a outros eventos internacionais e interacdo direta com
potenciais clientes — aos mercados identificados, adquirir servicos para a realizagdo de
consultadoria de mercado, apostar em novas estratégias de marketing que lhe permitam
comunicar a sua diferenciagdo e valor acrescentado, e contratar dois recursos humanos que
contribuirdo diretamente para o refor¢co das suas competéncias internas em diferentes
dominios da internacionalizacdo.



